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MAXIMIEREN SIE DEN
ERFOLG BEIM VERKAUF
IHRER IMMOBILIE
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Herzlich Willkommen!

Mit unserem Leitfaden erhalten Sie neun wertvolle
und erprobte Tipps, mit denen Sie den Erfolg beim
Verkauf Ihrer Immobilie maximieren konnen.

Sie haben auBerdem die Moglichkeit, ein kosten-
loses und unverbindliches Erstgesprach zu buchen,
um zu erfahren, wie wir IThre Immobilie individuell
und mit maximalem Erfolg vermarkten wurden.

Herzliche GruBe
Michel Runge
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Verbessern Sie die StraBenansicht:
Der erste Eindruck zahlt!

Investieren Sie in Landschaftsgestaltung,
halten Sie die AuBenbereiche gut gepflegt und
erwagen Sie einen frischen Anstrich oder eine
Reinigung, um Ihr Haus von auBen
ansprechend zu gestalten.

Schon Kleinigkeiten wie ein gepflegter Rasen
und eine frisch geschnittene Hecke konnen den
unterschied machen.
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Entrumpeln und personliche Gegenstande
entfernen:

Raumen Sie uberflussige Gegenstande und
personliche Besitztumer weg.

Dadurch konnen potenzielle Kaufer sich besser
vorstellen, wie sie in den Raumen leben konn-
ten, und es entsteht eine ordentliche,
gemutliche Atmosphare.
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DEKORIEREN

Strategisches Inszenieren:

Arrangieren Sie Mobel und Dekorations-
elemente so, dass die besten Merkmale Ihres
Hauses hervorgehoben und betont werden.

Verwenden Sie neutrale Farben und ge-
schmackvolle Mobel, um eine einladende At-
mosphare zu schaffen, die eine breite Kaufer-
schicht anspricht.

Auch kleine Veranderungen konnen grof3e
Auswirkungen haben.
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Fuhren Sie notwendige Reparaturen durch:

Beheben Sie sichtbare Probleme wie undichte
Wasserhahne, kaputte Fenster oder
beschadigte Boden.

Kleine Reparaturen konnen den Gesamt-
eindruck Ihres Hauses erheblich verbessern,
sodass potenzielle Kaufer nicht abgeschreckt
werden.
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Ermitteln Sie den richtigen Preis:

FUhren Sie eine grundliche Marktforschung
durch, um einen wettbewerbsfahigen und
realistischen Angebotspreis festzulegen.

Eine uberhohte Preisgestaltung kann
potenzielle Kaufer abschrecken, wahrend ein
ZU niedriger Preis zu verpassten Gewinn-
chancen fuhren kann. Konsultieren Sie einen
Immobilienfachmann fur eine fachkundige
Beratung.

} Anpassung an ..
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Effektive Vermarktung:

Nutzen Sie verschiedene Vertriebskanale, um
eine breitere Zielgruppe zu erreichen.

Dazu gehoren Online-Anzeigen, hochwertige
Fotos, virtuelle Rundgange, Videos,

Social Media-Werbung und gegebenenfalls
traditionelle Printmedien.

Plakat

Social Media
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BESONDERHEITEN

Betonen Sie besondere Verkaufsmerkmale:

ldentifizieren und betonen Sie die einzigartigen
Merkmale Ihrer Immobilie.

Dies konnten ein geraumiger Hinterhof,
energieeffiziente Gerate, eine neue Klche oder
eine Dachterrasse sein.

Prasentieren Sie diese Aspekte in [hren
Marketingmaterialien und wahrend der
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Seien Sie flexibel bei Besichtigungen:

Kommen Sie potenziellen Kaufern entgegen,
indem Sie flexibel bei den Besichtigungszeiten
sind.

Dadurch haben mehr Menschen die Moglich-
keit, Ihre Immobilie zu besichtigen, und die
Wahrscheinlichkeit, den richtigen Kaufer
schneller zu finden, steigt.
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Reagieren Sie zeitnah:

Antworten Sie prompt auf Anfragen von poten-
ziellen Kaufern. Dadurch zeigen Sie Ihr Engage-
ment und Ihre Bereitschaft, sich am Verkaufs-
prozess zu beteiligen.

Schnelle Reaktionen konnen Vertrauen
aufbauen und das Interesse an Ihrer Immobilie
aufrechterhalten.
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Kontaktieren Sie uns flr ein kostenloses und
unverbindliches Erstgespach und erfahren Sie,
wie wir diese Tipps und weitere auf Ihre
Immobilie individuell anwenden wurden.

BONUS:
Beauftragen Sie uns bis zum 31.03.2025 und
erhalten Sie eine Gutschrift von 1.000 Euro.

Buchen Sie jetzt Ihr
kostenloses & unverbindliches
Erstgesprach:

T 05109 5644840
W www.michel-runge.de

Michel Runge

wirtschaftsingenieur und Immobilienmakler




